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8 月 2 日清晨，郴州市邑兴食

品科技有限公司无菌加工车间，

工人们熟练地将发酵好的面团制

作成面点。8 小时之后，这里将有

2 万个香豚鲜肉包进入速冻冷库，

并销往粤港澳大湾区。

邑兴食品科技有限公司位于

“ 中 国 供 销·郴 州 农 副 产 品 物 流

园”内，是郴州首家无尘式全透明

中式面点工厂。每天供应郴州市

城区学校、单位食堂和社区门店

的面点超过 4.5 万个，产品还销往

临近的粤港澳大湾区。企业负责

人谢贵花是土生土长的郴州人，

已有 8 年的土香猪养殖经验。

郴州市作为湖南省毗邻粤港

澳大湾区最近的地区，充分发挥

区位优势和农业资源优势，着力

打造“粤港澳大湾区优质农副产

品基地”。2019 年 6 月，郴州市农

业农村局与广州市农业农村局签

订《大湾区“菜篮子”建设合作框

架协议》，助力郴州农产品在粤港

澳大湾区销售。而谢贵花的“苏

仙香豚基地”就是粤港澳大湾区

“菜篮子”生产基地之一。

“ 这 两 年 ，大 湾 区 发 展 速 度

快，我们土香猪的年销量已经超

过了 4000 头。”谢贵花介绍。为进

一 步 拓 展 粤 港 澳 大 湾 区 市 场 份

额，她决定研发以土香猪肉为主

要原料的产品，并于去年 11 月创

立邑兴食品科技有限公司，打造

“福城包子”面点品牌。

“ 要 办 公 司 首 先 得 解 决 用 电

问题。我在国网 APP 上提交了低

压非居民新装申请，当天供电公

司上门给出了供电方案，第二天

就完成了安装。服务速度快，而

且没有花一分钱。”谢贵花说。

接到邑兴食品科技有限公司

90 千瓦变压器容量新装申请，国

网北湖区供电公司根据“三零”服

务中相关政策免除表箱及接入表

箱的线路等设备费用，为企业节

省用电成本 7000 余元。

今 年 来 ，受 新 冠 肺 炎 疫 情 影

响，在包点制作原材料上升、应收

账款回款困难和产销两头挤兑等

因素叠加影响下，邑兴食品科技

有限公司一度出现现金流紧张。

北湖区供电公司增福供电所

副所长李俊江和同事廖宇清上门

走访了解到相关情况后，决定从

能效服务入手，帮助邑兴食品科

技有限公司进一步降本增效。他

从系统里调出企业近一年用电数

据进行分析，发现其每月用电量

十分平均，错峰用电方式也很合

理，以节约用电的方式降低用电

成本的空间非常有限。但可通过

“自发自用、余电上网”的光伏运

营模式，合理利用屋顶等闲置区

域架设光伏发电设备，将清洁能

源用于生产运营，有效盘活自有

屋顶资源，降低自身用电成本，提

升经济效益。

在 李 俊 江 的 建 议 下 ，邑 兴 食

品科技有限公司在 3000 余平方米

的屋顶上安装了 3 个 60 千瓦的光

伏发电设备，预计年发电量可达 6

万千瓦时。

“从 5 月底并网到现在，我们

的屋顶光伏发电量已突破 1.5 万

千瓦时，用电成本显著下降。”谢

贵花兴奋地说。

据国网郴州供电公司工作人

员介绍，目前，除了邑兴食品科技

有限公司，还有 5 家小微企业屋顶

光伏发电项目已并网。另 12 家企

业正在建设，规模总计达到 20 兆

瓦，预计可为

企 业 降 低 用

电成本 200 万

元。
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近日，株洲经开区根据“支持工

业经济发展十条政策”相关规定，一

次性向云创智城智能终端产业园兑

现城市基础设施配套费奖励补助资

金 117.38 万元，为企业纾困解难，助

力园区高质量发展。

截至 7 月底，经开区将 3.9 亿元

增值税留抵退税拔付至 157 家企业，

其中小微企业超过 80%，大大缓解

了企业资金压力。株洲云冶建设管

理开发有限责任公司提交退税申请

后，短短 2 个工作日内，1455 万元的

退税款就全部到账。同时，该区进

一步稳岗保就业，为 60 余家企业发

放失业保险稳岗返还资金 124 万元。

今年来，该区全面推行政府采

购公开招标领域“不见面开标”，取

消政府采购文件工本费和公共资源

交易平台服务费，分散采购项目专

家评审费，采购代理费改由采购人

支付，预计可降低企业采购交易成

本超过 400 万元。

同时，该区财政部门提高采购

合同预付款比例，采购人可在合同

中约定不低于合同金额 30%的预算

款，中小企业合同预付款比例可提

高到 50%。此外，针对企业长期以

来 面 临 的 结 算 难 、收 款 难 的 问 题 ，

建立长效机制，常态化开展项目合

同 资 金 逾 期 未 支 付 的 专 项 清 理 工

作。

（宋律 何宗佑 李琼璜）

株洲经开区落实系列惠企政策

呵护市场主体 助力稳链达产

盛夏时节，瓜果飘香。江永县

潇浦镇和兴村种植的李子，相继成

熟上市，迎来丰收季。果农们不停

地穿梭在林下，忙着采摘、搬运、装

车，火热的田间地头处处弥漫着收

获的喜悦。

8 月 1 日一大早，从事电商工作

的毛立吉便带着收购商来到果园里

开始直播带货、收购李子。据毛立

吉介绍，和兴村的三华李、柰李等品

种的李子口感、质量俱佳，深受消费

者的青睐。今年，他准备在和兴村

收购一批李子，通过线上线下的方

式销售到全国各地。

和兴村是远近闻名的“网红村”，

近年来，潇浦镇和兴村按照“合作社+

农场+农户+电商”的模式，发展李子

产业共 500 余亩，种植有三华李、柰

李、蜂糖李等品种的李子。“夏季李”

成为乡村振兴路上的特色产业。

今 年 45 岁 的 和 兴 村 种 植 户 杨

梅 生 ，原 来 一 直 从 事 养 殖 行 业 ，直

到 2017 年 ，在 机 缘 巧 合 下 ，他 从 养

殖业转到了种植业，当年便从贵州

引 进 了 各 类 品 种 的 李 子 130 余 亩 ，

在家乡进行种植，其中 45 亩为蜂糖

李。没想到蜂糖李一上市，前来购

买的商户络绎不绝，特级的蜂糖李

更是在网络上卖到了 100 元一斤。

据杨梅生介绍，目前他家的蜂

糖李，亩产可达 1500 公斤左右，明年

盛果期时产量还会更高。随着蜂糖

李的热销，也让村里不少村民看到

了“钱景”，纷纷上门来求教，准备跟

着他一起发展李子产业。

目前，和兴村的李子产业已经

进入盛果期，三华李、柰李等“夏季

李”的产量均达到 4000 多斤一亩，全

村可创产值 300 多万元。

（周文 谢文彬 陈平成）

江永：
“夏季李”发展成乡村里的特色产业
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求“公告资产清单”中所列债务人及其
担保人，从公告之日起立即向夏朝恩

履行主债权合同、担保合同及相关附
属权益文件约定的还本付息义务或相
应的担保责任。
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中国华融资产管理股份有限公司

湖南省分公司

联系地址：湖南省长沙市开福区

五一大道 976 号

联系人：柳女士

联系电话：0731-84845053

夏朝恩

联系地址：湖南省临湘市长安街

道白云湖公馆 9 栋

联系电话：18973084888
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公告资产清单

借款人名称

湖南明伟能源科技发展有限公司

本金（人民币元）

6,658,095.49

利息（人民币元）

6,115,215.22

担保人（包括保证人、抵押人、质押人）名称

1.易建 2.刘忠华 3.李岳荣 4.临湘市鸿兴房地产开发有限公司

图为《岗课证赛融通湖湘特色高职

大数据与会计专业标准体系构建研究》。

由何万能等编著的《岗课证赛融通

湖湘特色高职大数据与会计专业标准体

系 构 建 研 究》（2021.5 ISBN ：978- 7-

5223-0518-9；中国版本图书馆 CIP 数

据核字<2021>第 078893号）近日由中国

财政经济出版社出版。

广东省财经职业教育教学指导委员

会主任委员、二级教授刘志娟对该书的出

版高度评价。她认为，职业教育教学标准

是国家职业教育标准体系的重要组成部

分，是指导和管理职业院校教学工作的主

要依据。她说，没有规矩不成方圆，没有

标准何谈质量，2014年以来，湖南财经工

业职业技术学院联合湖南中德安普网络

大数据科技有限公司坚持以国家会计类

专业教学标准为引领，以促进职业院校教

学改革为目的，紧贴新时代会计职业岗位

新需求，对接财政部最新发布的会计准则

体系、管理会计指引，对接业财税融合成

本管控、业财税融合大数据投融资分析两

个 1+X证书和业财税融合大数据财务管

理技能大赛规程，适应会计行业向信息

化、数字化、管理化转变，通过基础研究、

试点应用、整体开发、全面推广，在八年的

探索和建设中形成了优秀的职业教育科

学研究成果。她表示，此项成果在国家教

学标准、教学实践需求和企业职业岗位标

准的指导下，形成了“岗课赛证融通”

“136”（即以岗位+课程改革为核心；按照

“知识溯源”思路，创建业务、财务、税务 3

个应用场景；重构教学目标、教学内容、教

学方法、教学资源、教学实施、教学评价 6

个路径）一体化高职大数据与会计专业标

准体系，内容丰富，涵盖专业教学标准、课

程教学标准、技能考核标准、毕业设计标

准、顶岗实习标准、专业实训教学条件标

准、专业教师发展标准、专业教学质量标

准等，并配套开发了满足高职大数据与会

计专业实训教学、顶岗实习、专业技能抽

查，融业财税融合 1+X证、业财税融合大

数据管理会计技能大赛于一体的“专一

网·云上实训平台”，为全国首创。刘志娟

说，该体系按照“适应需求功能衔接”的原

则，以“融合”为核心理念，解决了高职院

校大数据与会计专业人才培养模式创新

性不够、1+X 证难以落实落地和专业标

准体系不完善的问题，在湖南省乃至全国

产生了良好的社会效用，给其他省份、其

他专业职业教育培养德智体美劳全面发

展的高素质技术技能复合型人才提供了

可借鉴范例，满足了推动职业教育精准改

革的需要。 （张樱 吴雅敏）

《岗课证赛融通湖湘特色高职大数据与
会计专业标准体系构建研究》出版

陈程 唐敏杰 周芳梅

这是一部艰难曲折、跌宕起伏的创

业史。

这是一部起承转合、激流勇进的奋

斗史。

胸有凌云志，无高不可攀。湖南钰

丹药业有限责任公司“掌门人”揭武，带

领团结拼搏的钰丹药业人，商海浮沉，

一往无前，打拼出累累硕果。

2012 年 2 月公司在永州市成立以

来，十年征程，钰丹药业已发展到今天

的下辖 3 个子公司，年销售额 2 亿多元，

集药品批发、零售、物流配送及苗木种

植于一体的大型医药集团公司。

起步——
收获“第一桶金”

沧海横流，方显英雄本色！

揭武 1961 年出生在广东廉江一个

普通教师家庭。受家庭的熏陶、浸染，

仁义道德深深铭刻在他的心里，“一定

要做敢担当、有爱心、讲奉献的人，让中

华传统美德不断得到传承和升华。”

满腔热血图报国。1979 年，揭武光

荣入伍成为一名军人。他勤学苦练，成

长为一名政治合格、作风顽强、军事过

硬、智勇双全的侦察兵。

1981 年 ，揭 武 参 加 了 法 卡 山 保 卫

战 。 战 火 的 淬 炼 ，让 他 的 体 魄 越 发 强

健、心智越发强大。

1992 年，他转业到桂林市一家事业

单位工作。

“安逸舒适的生活和碌碌无为的人

生，不是我的追求。”他说。当年，恰逢

邓小平发表“南方谈话”，为中国新一轮

的改革开放注入了活力。揭武决定放

弃 稳 定 的 工 作 和 安 逸 的 生 活 ，下 海 经

商，决心凭借能力打拼出一片属于自己

的天地。

1994年，揭武辞职，正式下海从事医

药行业。行业竞争激烈，经验不足和资

金短缺成为摆在他面前的两大难题。

当了几十年教师的父母，没有攒下

多少积蓄。父亲看到儿子整天一筹莫

展、心事重重的样子，心痛不已，联系上

早些年下海经商并取得成功的几位学

生。他们了解揭武的情况后，都尽力帮

助他。

为了周转资金，揭武经常向他们借

钱，但只要资金回笼，他就立即归还借

款。就这样，揭武在没有任何背景的情

况下，在广西市场生意做得红红火火，

淘到了“第一桶金”。

2004年，随着事业风生水起，揭武应

永州市卫生局招商引资来到永州发展。

这片风景秀丽、文韵悠长，曾引来

历代先贤“鱼贯”打卡的福地，深深吸引

了揭武。

他迅速组建团队，2012 年初，收购

了永州正一医药有限责任公司，更名为

湖南钰丹药业有限责任公司，开创了永

州医药行业平价批发先河，很快打开了

永州市场的医药销售渠道，开辟出一片

事业发展新天地。

转折——
力挽狂澜拯救濒危企业

“不经历风雨，怎么见彩虹。”谈起

成功路上的坎坷，揭武神情自若。

好景不长。正当钰丹药业发展有

了起色时，2017 年，公司股东之间发生

矛盾，一时风波迭起，管理混乱，公司濒

临倒闭。

如果曾经销售规模上亿元的公司

就这样倒闭，不但对国家是一大损失，

100 多名员工也会跟着失业。

公司危机四伏，揭武陷入多难境地。

是知难而退及时止损，还是迎难而

上重树雄风？

军人出身的揭武选择了后者。他

挺身而出，力挽狂澜，投入自己的全部

积蓄，并从战友、亲戚、朋友等处千方百

计筹措资金，筹集 2000 多万元，完成公

司全资收购。

紧接着，他大刀阔斧对公司进行重

组 ，完善相关手续 ，调整方向、精简人

员，不断改革强筋壮骨，打通制约公司

发展的瓶颈。

现任 公 司 副 总 经 理 张 云 超 回 忆 ，

当时经过全面“洗牌”后 ，公司很多部

门 都 亟 待 完 善 ，核 心 部 门 之 一 的 销 售

医院部就仅剩下一名老员工。“整个公

司发展难度有多大可想而知。”她感慨

说。

面对困境，揭武凭借多年军旅生涯

养成的睿智、果敢、坚韧、沉着气质和敬

业、诚信、热情、执着品质，赢得了公司

上下的拥护和众多客户的信赖。

揭武常说：“要向广大客户提供质量

最好，价格最优的药品，一切为了消费者

的健康，这是我们企业立足的根本。”在他

的积极推动下，钰丹药业通过规模化、网

络化和厂商直供的采购模式，最大限度降

低采购运营成本，让利于民。

风雨过后见彩虹。很快公司“起死

回生”，2018 年就实现产值 1.67 亿元，步

入高质量发展的康庄大道。

“企业发展，关键在人。”经历过人

员矛盾导致公司危机的揭武，十分重视

队伍建设。他常常跟公司高层管理人

员说：“我们服务好公司的主管，主管服

务 好 员 工 ，员 工 就 能 服 务 好 所 有 的 客

户。这样，公司才会立于不败之地。”5

年过去，钰丹药业员工福利待遇不断提

高，大家的获得感、归属感越来越强，公

司上下工作热情高涨，充满活力，推动

公司发展如日中天。

跨越——
走集团化发展之路

室外酷暑难耐，走进面积 6000 平方

米、严格温湿度管控的钰丹药业大型仓

库，顿感清凉。300余个货架都整整齐齐

摆放着满满当当的药品，凸显集团化发展

模式下公司规范化管理的显著成效。

“集团化发展，是企业做大做强的

必由之路。”揭武带领钰丹药业人以敢

闯敢试的勇气，以自我革新的智慧，以

舍 我 其 谁 的 担 当 ，一 步 一 步 打 造 企 业

“升级版”。

2016年 4月，创办以中药材种植等为

主的永州湘桂源农林开发有限责任公司，

建成药材、树苗种植基地 4000多亩；2017

年 6月，创建永州钰丹仓储配送有限责任

公司，建设智能物流园，大大降低了企业

物流成本；2019年 12月，全资收购湖南钰

丹康联大药房连锁有限责任公司，将药品

销售链条延升到“神经末梢”。

永州钰丹仓储配送有限责任公司

的创建，在永州物流行业发展史上，增

添了浓墨重彩的一笔。

当时，永州城区物流行业普遍站点

小、管理不规范。客户提货，货车在店门外

随便停靠，影响市容市貌，而且时效差。

“每次进货，把所到货物全部提回

公司，需要耗掉一整天时间，有没有什

么好办法缩短时间？”提货工作人员的

发问，让揭武灵光一闪。

他迅速行动，成立永州钰丹仓储配

送有限责任公司，在原来闲置的一块土

地上建起智能物流园，吸引物流企业纷

纷入驻。

作为永州市中心城区首家工业物

流企业，公司智能物流园采用新型环保

配送方式，同时通过物流软件的延伸，

实现与本土制造业信息互通，促进物流

业与制造业高质量融合发展，开创了永

州市城区工业项目新局面。

现智能物流园入驻企业 76 家，占中

心城区零担物流体量的 65%以上，年运

输营业总额超 5 亿元。

三家子公司，使钰丹药业发展如虎

添翼，产业链条不断延升，市场份额持续

增加，经营管理日渐完善，一个屹立于潇

湘大地的药业“帝国”逐渐崛起。

目前，钰丹药业集团拥有配送车辆

30 多台、连锁门店 150 多家；业务与配

送 网 络 覆 盖 永 州 市 、广 西 部 分 地 区 的

300 多家医院，50 多家商业客户和 3000

多家终端诊所、卫生室及药店；与全国

1000 多家药品生产企业保持良好的协

作关系。集团年销售额 2 亿多元，占据

永州医药批发行业主导地位。

“低调做人，高调做事”是揭武的真实

写照。他笑着说，在永州购买 150 亩地，

创办4家公司，连他的家人都不知道。

然而，居高声自远，揭武带领钰丹

药业人的热血奋斗故事一路飞扬，缔造

的商业传奇誉满潇湘。

“钰丹十年·誉满潇湘”之一

商海逐浪 一往无前


